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ਮੰਡੀਕਰਨ

ਡਡਜ਼ੀਟਲ ਮੰਡੀਕਰਨ

ਈ-ਕਾਮਰਸ

ਈ-ਕਾਮਰਸ ਪਲੇਟਫਾਰਮ

ਗਲੋਬਲ ਕੀਮਤ ਲੜੀਆਂ

ਮੂਲ ਟੇਕਵੇਅ6



ਇਹ ਮੋਡੀਊਲ ਭਾਗੀਦਾਰ ਨੰੂ ਡਡਜੀਟਲ ਮੰਡੀਕਰਨ, ਈ-ਕਾਮਰਸ

ਅਤੇ ਗਲੋਬਲ ਕੀਮਤ ਲੜੀਆਂ ਦੇ ਸੰਕਲਪਾਂ ਨਾਲ ਜਾਣੂ ਕਰਵਾਉਦਂਾ

ਹੈ। ਇਨ੍ਾਂ ਸੰਕਲਪਾਂ ਦਾ ਡਗਆਨ ਅਤੇ ਉਹਨਾਂ ਦੇ ਕਾਰੋਬਾਰ ਦੇ ਲਾਭ

ਲਈਇਨ੍ਾਂ ਦੀ ਵਰਤੋਂ ਕਰਨ ਦੀ ਯੋਗਤਾ ਭਾਗੀਦਾਰ ਨੰੂ ਅਣਵਰਤੇ

ਵਪਾਰ ਅਤੇ ਵਪਾਰਕ ਮੌਡਕਆਂ ਦੀ ਖੋਜ ਕਰਨ ਡਵਿੱਚ ਸਹਾਇਤਾ

ਕਰੇਗੀ।

ਉਪਦੇਸ਼ ਯੋਜਨਾ



● ਡਡਜ਼ੀਟਲ ਮੰਡੀਕਰਨ, ਈ-ਕਾਮਰਸ ਅਤੇ ਗਲੋਬਲ ਕੀਮਤ

ਲੜੀਆਂ ਦੇ ਸੰਕਲਪਾਂ ਨੰੂ ਪੇਸ਼ ਕਰਨ ਲਈ ਹਨ।
● ਭਾਗੀਦਾਰਾਂ ਨੰੂ ਉਿੱਪਰ ਦਿੱਸੇ ਗਏ ਸੰਕਲਪਾਂ, ਉਹਨਾਂ ਦੀ ਵਰਤੋਂ

ਅਤੇ ਵਪਾਰ ਦੇ ਲਈ ਫਾਇਡਦਆਂ ਨੰੂ ਸਮਝਣ ਡਵਿੱਚ ਸਹਾਇਤਾ

ਕਰਨ ਲਈ ਅਤੇ ਭਾਗੀਦਾਰ ਨੰੂ ਅਣਵਰਤੇ ਵਪਾਰ ਅਤੇ

ਕਾਰੋਬਾਰੀ ਮੌਡਕਆਂ ਦੀ ਪੜਚੋਲ ਕਰਕੇਆਪਣੇ ਕਾਰੋਬਾਰ ਦੇ

ਫਾਇਦੇ ਲਈ ਇਸ ਦੀ ਵਰਤੋਂ ਕਰਨ ਉਤਸ਼ਾਡਹਤ ਕਰਨ ਲਈ

ਹ।ੈ

ਉਦੇਸ਼/ਆਸਾਂ



● ਮੋਡੀਉਲ ਦੀ ਸਾਫਟ ਕਾਪੀ ਅਤੇ ਹਾਰਡ ਕਾਪੀ –
ਵਪਾਰ ਅਤੇ ਕਾਰੋਬਾਰ ਦੇ ਮੌਕੇ ਅਤੇ ਸਵ-ੈਮੁਲਾਂਕਣ
ਸ਼ੀਟ

● ਖਾਲੀ ਏ4 ਸਾਈਜ਼ ਦੀਆਂ ਸ਼ੀਟਾਂ

● ਪਰੋਜੈਿੱਕਟਰ

● ਲੈਪਟਾਪ

● ਵਾਈਟਬੋਰਡ

● ਡਸਟਰ

● ਡਲਖਣ ਵਾਲਾ ਪੈਿੱਨ (ਵਾਈਟਬੋਰਡ ਲਈ)

ਸਮਿੱਗਰੀ ਦੀ ਲੋੜ ਹੈ
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“ਅਮਰੀਕਨ ਮੰਡੀਕਰਨ ਐਸੋਸ਼ੀਏਸ਼ਨ ਦੇ ਅਨੁਸਾਰ, “ਮੰਡੀਕਰਨ ਇਕ ਗਤੀਡਵਧੀ ਹੈ, 
ਸੰਸਥਾਵਾਂ ਦਾ ਸਮੂਹ, ਅਤੇ ਪੇਸ਼ਕਸ਼ਾਂ ਨੰੂ ਬਣਾਉਣ, ਸੰਚਾਰੀਕਰਨ, ਪਰਦਾਨ ਕਰਨ ਅਤੇ
ਅਦਾਨ-ਪਰਦਾਨ ਕਰਨ ਲਈ ਪਰਡਕਡਰਆਵਾਂ ਜੋ ਗਰਾਹਕਾਂ, ਗਾਹਕਾਂ, ਭਾਈਵਾਲਾਂ ਅਤੇ
ਸਮਾਜ ਲਈ ਵਿੱਡੇ ਪਿੱਧਰ 'ਤੇ ਮੁਿੱਲ ਰਿੱਖਦੀਆਂ ਹਨ"। ਸੌਖੇ ਸ਼ਬਦਾਂ ਦੇ ਡਵਿੱਚ, ਮੰਡੀਕਰਨ
ਉਹਨਾਂ ਗਤੀਡਵਧੀਆਂ ਨੰੂ ਦਰਸਾਉਦਂੀ ਹੈ ਜੋ ਇਿੱਕ ਕੰਪਨੀ ਡਕਸੇ ਉਤਪਾਦ ਜਾਂ ਸੇਵਾ ਦੀ

ਖਰੀਦ ਜਾਂ ਡਵਕਰੀ ਨੰੂ ਉਤਸ਼ਾਡਹਤ ਕਰਨ ਲਈ ਕਰਦੀ ਹੈ। ਇਸ ਦੇ ਮੂਲ ਰਪੂ ਡਵਿੱਚ, 
ਮੰਡੀਕਰਨ ਇਿੱਕ ਉਤਪਾਦ ਜਾਂ ਸੇਵਾ ਲੈਣ, ਇਸ ਦੇਆਦਰਸ਼ ਗਾਹਕਾਂ ਦੀ ਪਛਾਣ ਕਰਨ, 
ਅਤੇ ਉਪਲਬਧ ਉਤਪਾਦ ਜਾਂ ਸੇਵਾ ਵਿੱਲ ਗਾਹਕਾਂ ਦਾ ਡਧਆਨ ਡਖਿੱਚਣ ਦੀ ਕੋਡਸ਼ਸ਼ ਕਰਦੀ

ਹੈ। - ਅਮਰੀਕਨ ਮੰਡੀਕਰਨ ਐਸੋਸੀਏਸ਼ਨ। 

ਮੰਡੀਕਰਨ ਕੀ ਹੈ?



ਮੰਡੀਕਰਨ ਦੀਆਂ ਡਕਸਮਾਂ

ਮੰਡੀਕਰਨ ਦੇ ਪ੍ਰਭਾਵ

● ਦਬਾਉ ਮੰਡੀਕਰਨ ਉਹਨਾਂ ਡਵਅਕਤੀਆਂ ਨੰੂ ਵੇਖਦੀ ਹੈ ਜੋ ਸੰਭਾਵੀ ਖਰੀਦਦਾਰਾਂ 'ਤੇ
ਪਰਭਾਵ ਰਿੱਖਦੇ ਹਨ ਅਤੇ ਬਰਾਂਡ ਸੰਦੇਸ਼ ਨੰੂ ਚਲਾਉਣ ਲਈਇਹਨਾਂ ਡਵਅਕਤੀਆਂ ਦੇ

ਆਲੇ-ਦਆੁਲੇ ਮੰਡੀਕਰਨ ਗਤੀਡਵਧੀਆਂ 'ਤੇ ਡਧਆਨ ਕੇਂਦਰਤ ਕਰਦੇ ਹਨ।

● ਦਬਾਉ ਮੰਡੀਕਰਨ ਡਵਿੱਚ, ਉਪਭੋਗਤਾਵਾਂ ਦੇ ਇਿੱਕ ਵਿੱਡੇ ਸਮੂਹ ਨੰੂ ਡਸਿੱਧੇ ਤੌਰ 'ਤੇ
ਮੰਡੀਕਰਨ ਕਰਨ ਦੀ ਬਜਾਏ, ਇਿੱਕ ਬਰਾਂਡ ਪਰਭਾਵਕਾਂ ਨੰੂ ਮੁਆਵਜ਼ਾ ਡਦੰਦਾ ਹੈ ਡਜਸ

ਡਵਿੱਚ ਮਸ਼ਹਰੂ ਹਸਤੀਆਂ, ਸਮਿੱਗਰੀ ਡਸਰਜਣਹਾਰ, ਗਰਾਹਕ ਵਕੀਲ ਅਤੇ

ਕਰਮਚਾਰੀ ਸ਼ਾਮਲ ਹੋ ਸਕਦੇ ਹਨ।



ਮੰਡੀਕਰਨ ਦੀਆਂ ਡਕਸਮਾਂ
ਮੰਡੀਕਰਨਸਾਾਂਝੀਵਾਲਤਾ

● ਮੰਡੀਕਰਨ ਦੇ ਸੰਬੰਧ ਵਫਾਦਾਰ ਬਣਾਉਣ ਲਈ ਖਪਤਕਾਰਾਂ ਨੰੂ ਵੰਡਣ ਲਈ ਰਣਨੀਤੀਆਂ ਅਤੇ ਰਣਨੀਤੀਆਂ ਦਾ ਹਵਾਲਾ ਡਦੰਦੀ ਹੈ। 
ਇਹ ਉਪਭੋਗਤਾਵਾਂ ਨੰੂ ਸਹੀ ਢੰਗ ਨਾਲ ਡਨਸ਼ਾਨਾ ਬਣਾਉਣ ਅਤੇ ਵਫਾਦਾਰੀ ਪਰੋਗਰਾਮਾਂ ਨੰੂ ਬਣਾਉਣ ਲਈ ਡੇਟਾਬੇਸ ਮੰਡੀਕਰਨ, 
ਡਵਵਹਾਰ ਸੰਬੰਧੀ ਇਸ਼ਡਤਹਾਰਬਾਜ਼ੀ ਅਤੇ ਡਵਸ਼ਲੇਸ਼ਣ ਦਾ ਲਾਭ ਉਠਾਉਦਂਾ ਹੈ।

● ਉਦਾਹਰਨ - ਡੈਡਬਟ ਜਾਂ ਕਰੈਡਡਟ ਕਾਰਡ ਲਾਇਲਟੀ ਪਰੋਗਰਾਮ।

ਵਵਸੂਲਾ ਮੰਡੀਕਰਨ

● ਡਵਸੂਲਾ ਮੰਡੀਕਰਨ ਇਿੱਕ ਮੰਡੀਕਰਨ ਵਰਤਾਰਾ ਹੈ ਜੋ ਲੋਕਾਂ ਨੰੂ ਇਿੱਕ ਮੰਡੀਕਰਨ ਸੁਨੇਹੇ ਨੰੂ ਪਾਸ ਕਰਨ ਲਈ ਸਹਲੂਤ ਅਤੇ

ਉਤਸ਼ਾਡਹਤ ਕਰਦੀ ਹੈ।

● ਉਪਨਾਮ "ਵਾਇਰਲ" ਡਕਉਡਂਕ ਇਿੱਕ ਸੰਦੇਸ਼ ਦੇ ਸੰਪਰਕ ਡਵਿੱਚਆਏ ਲੋਕਾਂ ਦੀ ਡਗਣਤੀ ਇਿੱਕ ਡਵਅਕਤੀ ਤੋਂ ਦਜੂੇ ਡਵਅਕਤੀ ਡਵਿੱਚ

ਵਾਇਰਸ ਜਾਂ ਡਬਮਾਰੀ ਨੰੂ ਪਾਸ ਕਰਨ ਦੀ ਪਰਡਕਡਰਆ ਦੀ ਨਕਲ ਕਰਦੀ ਹੈ।



ਮੰਡੀਕਰਨ ਦੀਆਂ ਡਕਸਮਾਂ

ਗ੍ਰੀਨ ਮੰਡੀਕਰਨ

● ਗਰੀਨ ਮੰਡੀਕਰਨ ਉਹਨਾਂ ਉਤਪਾਦਾਂ ਦੇ ਡਵਕਾਸ ਅਤੇ ਮੰਡੀਕਰਨ ਨੰੂ ਦਰਸਾਉਦਂੀ ਹੈ ਜੋ

ਵਾਤਾਵਰਨ ਲਈ ਸੁਰਿੱਡਖਅਤ ਮੰਨੇ ਜਾਂਦੇ ਹਨ (ਅਰਥਾਤ, ਭੌਡਤਕ ਵਾਤਾਵਰਨ 'ਤੇ ਨਕਾਰਾਤਮਕ
ਪਰਭਾਵਾਂ ਨੰੂ ਘਿੱਟ ਕਰਨ ਲਈ ਜਾਂ ਇਸ ਦੀ ਗੁਣਵਿੱਤਾ ਡਵਿੱਚ ਸੁਧਾਰ ਕਰਨ ਲਈ ਡਤਆਰ ਕੀਤਾ

ਡਗਆ ਹੈ)

● ਇਹ ਸ਼ਬਦ ਵਾਤਾਵਰਨ ਦੇ ਸਬੰਧ ਡਚੰਤਾਵਾਂ ਪਰਤੀ ਸੰਵੇਦਨਸ਼ੀਲ ਜਾਂ ਜਵਾਬਦੇਹ ਹੋਣ ਦੇ ਤਰੀਕੇ

ਨਾਲ ਉਤਪਾਦਾਂ ਦੇ ਉਤਪਾਦਨ, ਪਰਚਾਰ, ਪੈਕੇਜ ਅਤੇ ਮੁੜ ਦਾਅਵਾ ਕਰਨ ਦੇ ਯਤਨਾਂ ਦਾ
ਵਰਣਨ ਕਰਨ ਲਈ ਵੀ ਵਰਡਤਆ ਜਾ ਸਕਦਾ ਹੈ।



ਮੰਡੀਕਰਨ ਦੀਆਂ ਡਕਸਮਾਂ

ਕੀਵਰਡਮੰਡੀਕਰਨ

● ਕੀਵਰਡ ਮੰਡੀਕਰਨ ਡਵਿੱਚ ਉਹਨਾਂ ਖਾਸ ਕੀਵਰਡਸ ਅਤੇ ਵਾਕਾਂਸ਼ਾਂ ਦੇ ਅਧਾਰ ਤੇ ਉਪਭੋਗਤਾਵਾਂ

ਦੇ ਸਾਹਮਣੇ ਇਿੱਕ ਮੰਡੀਕਰਨ ਦਾ ਸੁਨੇਹਾ ਰਿੱਖਣਾ ਸ਼ਾਡਮਲ ਹੁੰਦਾ ਹੈ ਜੋ ਉਹ ਖੋਜ ਕਰਨ ਲਈ

ਵਰਤ ਰਹੇ ਹਨ।

● ਇਸ ਡਵਧੀ ਦਾ ਇਕ ਮੁਿੱਖ ਲਾਭ ਇਹ ਹੈ ਡਕ ਇਹ ਜਮ੍ਾਂਖੋਰਾਂ ਨੰੂ ਸਹੀ ਸਮੇਂ 'ਤੇ ਸਹੀ ਸੰਦੇਸ਼ ਦੇ
ਨਾਲ ਸਹੀ ਲੋਕਾਂ ਤਿੱਕ ਪਹੁੰਚਣ ਦੀ ਯੋਗਤਾ ਪਰਦਾਨ ਕਰਦਾ ਹੈ। ਬਹਤੁ ਸਾਰੇ ਜਮ੍ਾਂਖੋਰਾਂ ਲਈ, 
ਕੀਵਰਡ ਮੰਡੀਕਰਨ ਦੇ ਨਤੀਜੇ ਵਜੋਂ ਇਿੱਕ ਡਵਡਗਆਪਨ ਦੀ ਪਲੇਸਮੈਂਟ ਹੁੰਦੀ ਹੈ ਜਦੋਂ ਕੁਝ ਖਾਸ

ਕੀਵਰਡ ਦਾਖਲ ਕੀਤੇ ਜਾਂਦੇ ਹਨ



ਮੰਡੀਕਰਨ ਦੀਆਂ ਡਕਸਮਾਂ

ਆਉਟਬਾਉ ਾਂਡ ਮੰਡੀਕਰਨ

● ਆਊਟਬਾਉਡਂ ਮੰਡੀਕਰਨ ਡਵਿੱਚ, ਬਾਜ਼ਾਰੀ ਟੀਵੀ, ਰੇਡੀਓ ਅਤੇ ਡਡਜੀਟਲ ਡਡਸਪਲੇ

ਡਵਡਗਆਪਨ ਵਰਗੇ ਤਰੀਡਕਆਂ ਰਾਹੀ ਂਗਾਹਕ ਨਾਲ ਸੰਪਰਕ ਸ਼ੁਰੂ ਕਰਦਾ ਹੈ। ਇਹ ਅਕਸਰ
ਇਿੱਕ ਬਰਾਂਡ ਲਈ ਉਪਭੋਗਤਾ ਜਾਗਰਕੂਤਾ ਅਤੇ ਤਰਜੀਹ ਨੰੂ ਪਰਭਾਡਵਤ ਕਰਨ ਲਈ ਵਰਡਤਆ

ਜਾਂਦਾ ਹੈ।



ਮੰਡੀਕਰਨ ਦੀਆਂ ਡਕਸਮਾਂ

ਇਨਬਾਉ ਾਂਡ ਮੰਡੀਕਰਨ

● ਇਨਬਾਉਡਂ ਮੰਡੀਕਰਨ ਇਕ ਮੰਡੀਕਰਨ ਹੈ ਡਜਸ ਡਵਿੱਚ ਗਾਹਕਆਪਣਾ ਡਧਆਨ ਡਖਿੱਚਣ ਲਈ

ਵਰਤੇ ਜਾਂਦੇ ਵਿੱਖ-ਵਿੱਖ ਤਰੀਡਕਆਂ ਦੇ ਜਵਾਬ ਡਵਿੱਚ ਬਾਜ਼ਾਰ ਨਾਲ ਸੰਪਰਕ ਸ਼ੁਰੂ ਕਰਦੇ ਹਨ। 
ਇਹਨਾਂ ਤਰੀਡਕਆਂ ਡਵਿੱਚ ਈਮੇਲ ਮੰਡੀਕਰਨ, ਇਵੈਂਟ ਮੰਡੀਕਰਨ, ਸਮਿੱਗਰੀ ਮੰਡੀਕਰਨ ਅਤੇ
ਵੈਿੱਬ ਡਡਜ਼ਾਈਨ ਸ਼ਾਮਲ ਹਨ।

● ਇਨਬਾਉਡਂ ਮੰਡੀਕਰਨ ਦਾ ਇਿੱਕ ਉਦੇਸ਼, ਡਜਸ ਡਵਿੱਚ ਸਮਿੱਗਰੀ ਦੀ ਮੰਡੀਕਰਨ ਸ਼ਾਮਲ ਹੈ, 
ਵਪਾਰ ਨੰੂ ਕੀਮਤੀ ਜਾਣਕਾਰੀ ਅਤੇ ਸਮਿੱਡਸਆਵਾਂ ਦੇ ਹਿੱਲ ਲਈ ਇਿੱਕ ਸਰੋਤ ਵਜੋਂ ਸਥਾਡਪਤ

ਕਰਨਾ ਹੈ, ਡਜਸ ਨਾਲ ਗਾਹਕਾਂ ਦੇ ਡਵਸ਼ਵਾਸ ਅਤੇ ਵਫਾਦਾਰੀ ਨੰੂ ਉਤਸ਼ਾਡਹਤ ਕਰਨਾ ਹੈ।



ਮੰਡੀਕਰਨ ਦੀਆਂ ਡਕਸਮਾਂ

ਅਨੁਕੂਵਲਤਖੋਜਇੰਜਨ

● ਅਨੁਕੂਡਲਤ ਖੋਜ ਇੰਜਨ (ਐਸਈ ਓ) ਇਿੱਕ ਜਾਂ ਇਿੱਕ ਤੋਂ ਵਿੱਧ ਖੋਜ ਇੰਜਨਾਂ ਡਵਿੱਚ ਡਦਿੱਖ ਨੰੂ
ਡਬਹਤਰ ਬਣਾਉਣ ਲਈਇਿੱਕ ਮੰਡੀਕਰਨ/ਤਕਨੀਕੀ ਯੋਜਨਾ ਨੰੂ ਡਵਕਸਤ ਕਰਨ ਦੀ
ਪਰਡਕਡਰਆ ਹੈ।

● ਮੰਡੀਕਰਨ ਵਾਲੇ ਪਾਸ,ੇ ਐਸਈ ਓ ਖਾਸ ਕੀਵਰਡਸ ਨੰੂ ਡਨਸ਼ਾਨਾ ਬਣਾਉਣ ਦੀ ਪਰਡਕਡਰਆ ਦਾ

ਹਵਾਲਾ ਡਦੰਦਾ ਹੈ ਡਜਿੱਥੇ ਸਾਈਟ ਨੰੂ ਖੋਜਾਂ ਦੇ ਡਵਿੱਚ "ਡਜਿੱਤਣਾ" ਚਾਹੀਦਾ ਹੈ।

ਮੰਡੀਕਰਨਸਮੱਗ੍ਰੀ

● ਮੰਡੀਕਰਨ ਸਮਿੱਗਰੀ ਇਿੱਕ ਸਪਸ਼ਟ ਤੌਰ 'ਤੇ ਪਡਰਭਾਡਸ਼ਤ ਦਰਸ਼ਕਾਂ ਨੰੂ ਆਕਰਡਸ਼ਤ ਕਰਨ ਅਤੇ

ਪਰਾਪਤ ਕਰਨ ਲਈ ਕੀਮਤੀ, ਸੰਬੰਡਧਤ, ਅਤੇ ਇਕਸਾਰ ਸਮਿੱਗਰੀ ਨੰੂ ਬਣਾਉਣ ਅਤੇ ਵੰਡਣ ਦੀ
ਇਿੱਕ ਤਕਨੀਕ ਹੈ - ਗਾਹਕ ਨੰੂ ਲਾਭਦਾਇਕ ਕਾਰਵਾਈ ਚਲਾਉਣ ਦੇ ਉਦੇਸ਼ ਨਾਲ ਹੈ।
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● ਡਡਜੀਟਲ ਮੰਡੀਕਰਨ ਉਪਭੋਗਤਾਵਾਂ ਤਿੱਕ ਪਹੁੰਚਣ ਲਈਇੰਟਰਨੈਿੱ ਟ, ਮੋਬਾਈਲ
ਡਡਵਾਈਸਾਂ, ਸੋਸ਼ਲ ਮੀਡੀਆ, ਖੋਜ ਇੰਜਨ ਅਤੇ ਹੋਰ ਚੈਿੱਨਲਾਂ ਦੀ ਵਰਤੋਂ ਕਰਦਾ ਹੈ। 
ਇਸਨੰੂ ਗਾਹਕ ਦੀ ਫੀਡਬੈਕ ਦੇ ਨਾਲ ਮੰਡੀਕਰਨ ਵਜੋਂ ਜਾਡਣਆ ਜਾਂਦਾ ਹੈ।

● ਇਹ ਗਾਹਕ ਅਧਾਰ ਦੇ ਇਿੱਕ ਖਾਸ ਡਹਿੱਸੇ ਨੰੂ ਡਨਸ਼ਾਨਾ ਬਣਾਉਦਂਾ ਹੈ ਅਤੇ

ਇੰਟਰਐਕਡਟਵ ਹੈ।
● ਇਸ ਡਵਿੱਚ ਖੋਜ ਨਤੀਜੇ ਡਵਡਗਆਪਨ, ਈਮੇਲ ਡਵਡਗਆਪਨ, ਪਰਚਾਡਰਤ ਟਵੀਟਸ, 

ਇੰਸਟਾਗਰਾਮ ਡਵਡਗਆਪਨ, ਯੂ ਡਟਉਬ ਡਵਡਗਆਪਨ ਸ਼ਾਮਲ ਹਨ।



ਡਡਜ਼ੀਟਲ ਮੰਡੀਕਰਨ ਦੀਆਂ ਡਕਸਮਾਂ

ਵ ੱਬਸਾਈਟਮੰਡੀਕਰਨ

● ਇਸ ਦੀ ਵਰਤੋਂ ਕਈ ਂਤਰ੍ਾਂ ਦੀਆਂ ਔਨਲਾਈਨ ਮੰਡੀਕਰਨ ਮੁਡਹੰਮਾਂ ਨੰੂ ਚਲਾਉਣ

ਲਈ ਕੀਤੀ ਜਾਂਦੀ ਹੈ। ਇਿੱਕ ਵੈਿੱਬਸਾਈਟ ਨੰੂ ਇਿੱਕ ਬਰਾਂਡ, ਉਤਪਾਦ ਅਤੇ ਸੇਵਾ ਨੰੂ
ਸਪਸ਼ਟ ਅਤੇ ਯਾਦਗਾਰ ਤਰੀਕੇ ਨਾਲ ਦਰਸਾਉਣਾ ਚਾਹੀਦਾ ਹੈ। ਇਹ ਤੇਜ਼, 
ਮੋਬਾਈਲ-ਅਨੁਕੂਲ ਅਤੇ ਵਰਤੋਂ ਡਵਿੱਚ ਆਸਾਨ ਹੋਣਾ ਚਾਹੀਦਾ ਹੈ।



ਡਡਜ਼ੀਟਲ ਮੰਡੀਕਰਨ ਦੀਆਂ ਡਕਸਮਾਂ

ਪੇ੍-ਪ੍ਰ-ਕਵਲੱਕ (ਪ੍ੀਪ੍ੀਸੀ) ਵਵਵਗ੍ਆਪ੍ਨ

● ਇਹ ਜ਼ਮ੍ਾਖੋਰਾਂ ਨੰੂ ਅਦਾਇਗੀ ਡਵਡਗਆਪਨਾਂ ਰਾਹੀ ਂਕਈ ਂ ਡਡਜੀਟਲ

ਪਲੇਟਫਾਰਮਾਂ 'ਤੇ ਇੰਟਰਨੈਿੱ ਟ ਉਪਭੋਗਤਾਵਾਂ ਤਿੱਕ ਪਹੁੰਚਣ ਦੇ ਯਗੋ ਬਣਾਉਦਂਾ ਹੈ।
● ਇਸ਼ਡਤਹਾਰਾਂ ਨੰੂ ਹੇਠਾਂ ਡਦਿੱਤੇ ਪਲੇਟਫਾਰਮਾਂ 'ਤੇ ਰਿੱਖੇ ਡਗਆ ਹੈ - ਗੂਗਲ, ਡਬੰਗ, 

ਡਲੰਕਡਇਨ, ਟਡਵਿੱਟਰ, ਡਪੰਨਟਰਸਟ, ਜਾਂ ਫੇਸਬੁਿੱਕ ਅਤੇ ਉਤਪਾਦਾਂ ਜਾਂ ਸੇਵਾਵਾਂ
ਨਾਲ ਸਬੰਧਤ ਸ਼ਬਦਾਂ ਦੀ ਖੋਜ ਕਰਨ ਵਾਲੇ ਲੋਕਾਂ ਨੰੂ ਆਪਣੇ ਡਵਡਗਆਪਨ

ਡਦਖਾਉਦੇਂ ਹਨ।
● ਇਹਨਾਂ ਉਪਭੋਗਤਾਵਾਂ ਨੰੂ ਉਹਨਾਂ ਦੀਆਂ ਜਨਸੰਡਖਆ ਡਵਸ਼ੇਸ਼ਤਾਵਾਂ (ਡਜਵੇਂ ਡਕ

ਉਮਰ ਜਾਂ ਡਲੰਗ ਦਆੁਰਾ) ਦੇ ਅਧਾਰ ਤੇ ਵੰਡਦਾ ਹੈ, ਜਾਂ ਉਹਨਾਂ ਦੀਆਂ
ਡਦਲਚਸਪੀਆਂ ਜਾਂ ਸਥਾਨ ਨੰੂ ਵੀ ਡਨਸ਼ਾਨਾ ਬਣਾਉਦਂਾ ਹੈ।



ਡਡਜ਼ੀਟਲ ਮੰਡੀਕਰਨ ਦੀਆਂ ਡਕਸਮਾਂ

ਮੰਡੀਕਰਨਦੀ ਸਮੱਗ੍ਰੀ

● ਇਸ ਦੀ ਵਰਤੋਂ ਬਲੌਗ, ਈ-ਬੁਿੱਕ, ਔਨਲਾਈਨ ਕੋਰਸ, ਇਨਫੋਗਰਾਡਫਕਸ, ਪੋਡਕਾਸਟ ਅਤੇ
ਵੈਬੀਨਾਰ ਵਰਗੀ ਸਮਿੱਗਰੀ ਦੀ ਵਰਤੋਂ ਕਰਕੇ ਸੰਭਾਵੀ ਗਾਹਕਾਂ ਤਿੱਕ ਪਹੁੰਚਣ ਲਈ ਕੀਤੀ ਜਾਂਦੀ ਹੈ।

● ਇਹਆਮ ਤੌਰ 'ਤੇ ਇਕ ਵੈਿੱਬਸਾਈਟ 'ਤੇ ਪਰਕਾਡਸ਼ਤ ਹੁੰਦਾ ਹੈ ਅਤੇ ਡਫਰ ਸੋਸ਼ਲ ਮੀਡੀਆ, ਈ-ਮੇਲ
ਮੰਡੀਕਰਨ, ਐਸਈ ਓ, ਜਾਂ ਇਿੱਥੋਂ ਤਿੱਕ ਡਕ ਪੀਪੀਸੀ ਮੁਡਹੰਮਾਂ ਦਆੁਰਾ ਅਿੱਗੇ ਵਧਾਇਆ ਜਾਂਦਾ ਹੈ।

ਈ-ਮੇਲਮੰਡੀਕਰਨ

● ਇਹ ਤੁਹਾਡੇ ਸੰਭਾਵੀ ਗਾਹਕਾਂ ਜਾਂ ਈ-ਮੇਲ ਰਾਹੀ ਂ ਤੁਹਾਡੇ ਬਰਾਂਡ ਡਵਿੱਚ ਡਦਲਚਸਪੀ ਰਿੱਖਣ ਵਾਲੇ

ਲੋਕਾਂ ਨਾਲ ਸੰਪਰਕ ਕਰਨ ਦਾ ਮਾਡਧਅਮ ਹੈ। ਈ-ਮੇਲ ਦੀ ਸੂਚੀ ਮੰਡੀਕਰਨ ਦੇ ਹੋਰ ਰਪੂਾਂ ਰਾਹੀ ਂ

ਬਣਾਈ ਗਈ ਹੈ।



ਡਡਜ਼ੀਟਲ ਮੰਡੀਕਰਨ ਦੀਆਂ ਡਕਸਮਾਂ

ਸ਼ੋਸ਼ਲਮੀਡੀਆਮੰਡੀਕਰਨ

● ਇਹ ਹਰ ਇਕ ਸੋਸ਼ਲ ਮੀਡੀਆ ਪਲੇਟਫਾਰਮ ਲਈ ਰਝੁੇਡਵਆਂ ਨੰੂ ਵਧਾਉਣ ਅਤੇ ਡਕਸੇ ਦੇ

ਵਪਾਰ ਨੰੂ ਉਤਸ਼ਾਡਹਤ ਕਰਨ ਲਈ ਅਨੁਕੂਲ ਸਮਿੱਗਰੀ ਬਣਾਉਣ ਦੀ ਪਰਡਕਡਰਆ ਹੈ। ਸੋਸ਼ਲ
ਮੀਡੀਆ ਮੰਡੀਕਰਨ ਤੁਹਾਡੇ ਦਰਸ਼ਕਾਂ ਜਾਂ ਗਾਹਕਾਂ ਨਾਲ ਜੁੜਨ ਅਤੇ ਤੁਹਾਡੇ ਬਰਾਂਡ ਨੰੂ

ਡਬਹਤਰ ਤਰੀਕੇ ਨਾਲ ਸਮਝਣ ਡਵਿੱਚ ਉਹਨਾਂ ਦੀ ਸਹਾਇਤਾ ਕਰਨ ਬਾਰੇ ਹੈ।

ਐਫੀਲੀਏਟ ਮੰਡੀਕਰਨ

● ਇਨਫਲੂਏਸ਼ਰਸ ਦਜੂੇ ਲੋਕਾਂ ਦੇ ਉਤਪਾਦਾਂ ਦਾ ਪਰਚਾਰ ਕਰਦੇ ਹਨ ਅਤੇ ਹਰ ਵਾਰ ਜਦੋਂ ਕੋਈ

ਡਵਕਰੀ ਕੀਤੀ ਜਾਂਦੀ ਹੈ, ਜਾਂ ਲੀਡ ਪੇਸ਼ ਕੀਤੀ ਜਾਂਦੀ ਹੈ ਤਾਂ ਕਡਮਸ਼ਨ ਪਰਾਪਤ ਕਰਦੇ ਹਨ।



ਡਡਜ਼ੀਟਲ ਮੰਡੀਕਰਨ ਦੀਆਂ ਡਕਸਮਾਂ

ਵੀਡੀਉ ਮੰਡੀਕਰਨ

● ਵੀਡੀਓ ਮੰਡੀਕਰਨ ਦਾ ਮਤਲਬ ਹੈ ਲੋਕਾਂ ਨੰੂ ਤੁਹਾਡੇ ਉਤਪਾਦ ਜਾਂ ਸੇਵਾ ਦੇ ਬਾਰੇ ਪਰਚਾਰ

ਕਰਨ ਅਤੇ ਦਿੱਸਣ ਲਈ ਵੀਡੀਓ ਦੀ ਵਰਤੋਂ ਕਰਨਾ। ਇਹ ਤੁਹਾਡੇ ਡਡਜੀਟਲ ਅਤੇ ਸਮਾਡਜਕ

ਚੈਨਲਾਂ 'ਤੇ ਰਝੁੇਡਵਆਂ ਨੰੂ ਵਧਾਉਣ ਡਵਿੱਚ ਵੀ ਸਹਾਇਤਾ ਕਰਦਾ ਹੈ, ਤੁਹਾਡੇ ਦਰਸ਼ਕਾਂ ਨੰੂ
ਡਸਿੱਡਖਅਤ ਕਰਦਾ ਹੈ, ਅਤੇ ਤੁਹਾਨੰੂ ਇਿੱਕ ਨਵੇਂ ਮਾਡਧਅਮ ਦੇ ਨਾਲ ਉਹਨਾਂ ਤਿੱਕ ਪਹੁੰਚਣ ਦੀ

ਇਜਾਜ਼ਤ ਡਦੰਦਾ ਹੈ।

ਐਸਐਮਐਸਮੰਡੀਕਰਨ

● ਬਹਤੁ ਸਾਰੇ ਸਰੋਤ ਡਜਵੇਂ ਡਕ ਐਨ ਜ਼ੀ ਓ, ਕੰਪਨੀਆਂ ਵੀ ਆਪਣੇ ਨਵੀਨਤਮ ਪਰੋਮੋਸ਼ਨ ਬਾਰੇ

ਜਾਣਕਾਰੀ ਭੇਜਣ ਜਾਂ ਇਿੱਛੁਕ ਗਾਹਕਾਂ ਨੰੂ ਮੌਕੇ ਦੇਣ ਲਈ ਐਸ ਐਮ ਐਸ ਜਾਂ ਟੈਕਸਟ

ਸੁਨੇਡਹਆਂ ਦੀ ਵਰਤੋਂ ਕਰਦੀਆਂ ਹਨ।



ਕਾਰੋਬਾਰ ਦੇ ਲਈ ਡਡਜ਼ੀਟਲ ਮੰਡੀਕਰਨ ਦੀ ਵਰਤੋਂ

● ਵਾਰ-ਵਾਰ ਸੰਚਾਡਰਤ ਦੇ ਨਾਲ ਗਾਹਕਾਂ ਦੀ ਵਫਾਦਾਰੀ ਡਵਿੱਚ ਵਾਧਾ

● ਹਰ ਖਰੀਦਦਾਰੀ ਦੇ ਪੜਾਅ 'ਤੇ ਗਾਹਕ ਨੰੂ ਸ਼ਾਮਲ ਕਰਦਾ ਹੈ

● ਸਹੀ ਦਰਸ਼ਕਾਂ ਨੰੂ ਡਨਸ਼ਾਨਾ ਬਣਾਉਦਂਾ ਹੈ

● ਇਕ ਸਾਰ ਲੀਡ ਪਾਈਪਲਾਈਨ ਡਤਆਰ ਕਰਦਾ ਹੈ

● ਡਬਹਤਰ ਪਡਰਵਰਤਨ ਦਰਾਂ ਨੰੂ ਅਨੁਕੂਲ ਬਣਾਉਦਂਾ ਹੈ ਅਤੇ ਪਰਾਪਤ ਕਰਦਾ ਹੈ।
● ਸਭ ਨਤੀਡਜਆਂ ਨੰੂ ਸਹੀ ਢੰਗ ਦੇ ਨਾਲ ਮਾਪਦਾ ਹੈ

● ਬਰਾਂਡ ਦੀ ਭਰੋਸੇਯੋਗਤਾ ਪਰਾਪਤ ਕਰੋ

● ਪਰਭਾਵਸ਼ਾਲੀ ਲਾਗਤ

● ਇਕ ਲੈਵਲ ਪਲੇਇੰਗ ਫੀਲਡ ਪਰਦਾਨ ਕਰਦਾ ਹੈ।



ਕਾਰੋਬਾਰ ਦੇ ਲਈ ਡਡਜ਼ੀਟਲ ਮੰਡੀਕਰਨ ਦੀਆਂ ਚਣੌੁਤੀਆਂ

● ਤਕਨਾਲੋਜੀ ‘ਉਤੇ ਡਨਰਭਰਤਾ
● ਸੁਰਿੱਡਖਆ, ਡਨਿੱ ਜਤਾ ਮੁਿੱਦੇ
● ਡਨਰੰਤਰ ਡਵਕਾਸਸ਼ੀਲ ਵਾਤਾਵਰਨ ਦੇ ਕਾਰਨ ਰਿੱਖ-ਰਖਾਅ ਦੇ ਖਰਚੇ

● ਕੀਮਤ ਦੀ ਉਿੱਚ-ਪਾਰਦਰਸ਼ਤਾ ਅਤੇ ਵਧੀ ਹੋਈ ਕੀਮਤ ਮੁਕਾਬਲੇ

● ਡਵਸ਼ਵੀਕਰਨ ਦਆੁਰਾ ਡਵਸ਼ਵਡਵਆਪੀ ਮੁਕਾਬਲਾ
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ਈ-ਕਾਮਰਸ ਕੀ ਹੈ ?
ਇਲੈਿੱਕਟਰਾਡਨਕ ਕਾਮਰਸ ਜਾਂ ਈ-ਕਾਮਰਸ ਇਿੱਕ ਵਪਾਰਕ ਮਾਡਲ ਹੈ ਜੋ ਫਰਮਾਂ ਅਤੇ

ਡਵਅਕਤੀਆਂ ਨੰੂ ਇੰਟਰਨੈਿੱ ਟ 'ਤੇ ਚੀਜ਼ਾਂ ਖਰੀਦਣ ਅਤੇ ਵੇਚਣ ਡਦੰਦਾ ਹੈ। ਇਹ ਕੰਡਪਊਟਰ, 
ਟੈਬਲੇਟਾਂ ਜਾਂ ਸਮਾਰਟਫੋਨਾਂ 'ਤੇ ਆਯੋਡਜਤ ਕੀਤਾ ਜਾ ਸਕਦਾ ਹੈ। ਈ-ਕਾਮਰਸ ਦਆੁਰਾ

ਉਪਲਬਧ ਉਤਪਾਦਾਂ ਅਤੇ ਸੇਵਾਵਾਂ ਦੀਆਂ ਉਦਾਹਰਨਾਂ - ਡਕਤਾਬਾਂ, ਸੰਗੀਤ, ਜਹਾਜ਼
ਦੀਆਂ ਡਟਕਟਾਂ, ਅਤੇ ਡਵਿੱਤੀ ਸੇਵਾਵਾਂ ਡਜਵੇਂ ਡਕ ਸਟਾਕ ਡਨਵੇਸ਼ ਅਤੇ ਔਨਲਾਈਨ ਬੈਂਡਕੰਗ
ਸ਼ਾਮਲ ਹਨ।



ਈ-ਕਾਮਰਸ ਦੀਆਂ ਡਕਸਮਾਂ ?

ਈ-ਕਾਮਰਸਹੇਠਾਾਂ ਵਦੱਤੇ ਗ੍ਏ ਚਾਰ ਪ੍ਰਮੁੱਖ ਬਾਜਾਰ ਵਹੱਵਸਆਾਂ ਦੇ ਵਵੱਚ ਕੰਮ ਕਰਦਾ

ਹ :

ਕਾਰੋਬਾਰ ਤੋਂ ਕਾਰੋਬਾਰ (ਬੀ2ਬੀ)

ਕਾਰੋਬਾਰ-ਤੋਂ-ਕਾਰੋਬਾਰ (ਬੀ2ਬੀ), ਵਜਸ ਨੰੂ ਬੀ-ਟ-ੂਬੀ ਵੀ ਵਕਹਾ ਜਾਾਂਦਾ ਹ , 
ਕਾਰੋਬਾਰ ਦੇ ਵਵਚਕਾਰਲ ਣ-ਦੇਣ ਦਾਇੱਕ ਰਪੂ੍ ਹ , ਵਜਵੇਂ ਵਕਇੱਕ ਵਨਰਮਾਤਾ ਅਤੇ
ਥੋਕ ਵਵਕਰੇਤਾ, ਜਾਾਂ ਇੱਕ ਥੋਕ ਵਵਕਰੇਤਾ ਅਤੇ ਇੱਕ ਪ੍ਰਚਨੂ ਵਵਕਰੇਤਾ। ਇਹ ਵਕਸੇ
ਕੰਪ੍ਨੀ ਅਤੇ ਵਵਅਕਤੀਗ੍ਤਖਪ੍ਤਕਾਰਾਾਂ ਦੇ ਵਵਚਕਾਰ ਦੀ ਬਜਾਏ ਕੰਪ੍ਨੀਆਾਂ ਦੇ

ਵਵਚਕਾਰਆਯੋਵਜਤਕੀਤਾ ਜਾਾਂਦਾ ਹ ।



ਈ-ਕਾਮਰਸ ਦੀਆਂ ਡਕਸਮਾਂ?
ਵਪ੍ਾਰ ਤੋਂ ਖਪ੍ਤਕਾਰ (ਬੀ2ਸੀ) 

ਇਹ ਡਕਸੇ ਵੀ ਕਾਰੋਬਾਰ ਅਤੇ ਉਪਭੋਗਤਾਵਾਂ ਦੇ ਡਵਚਕਾਰ ਡਸਿੱਧੇ ਉਤਪਾਦਾਂ ਅਤੇ ਸੇਵਾਵਾਂ

ਨੰੂ ਵੇਚਣ ਦੀ ਪਰਡਕਡਰਆ ਨੰੂ ਦਰਸਾਉਦਂਾ ਹੈ ਜੋ ਇਸ ਦੇ ਉਤਪਾਦਾਂ ਜਾਂ ਸੇਵਾਵਾਂ ਦੇ ਅੰਤਮ

ਉਪਭੋਗਤਾ ਹਨ।

ਇਸ ਡਹਿੱਸੇ ਦੇ ਡਵਿੱਚ ਖਪਤਕਾਰ ਨੰੂ ਡਸਿੱਧੀ (ਡੀ2ਸੀ) ਡਵਕਰੀ ਵੀ ਸ਼ਾਮਲ ਹੈ - ਇਿੱਕ ਤਾਜ਼ਾ
ਵਰਤਾਰਾ ਡਜਿੱਥੇ ਈ-ਕਾਮਰਸ ਪਲੇਟਫਾਰਮਾਂ ਦੀ ਵਰਤੋਂ ਬਰਾਂਡ ਮਾਲਕਾਂ / ਉਤਪਾਦਕਾਂ
ਦਆੁਰਾ ਖਾਸ ਤੌਰ 'ਤੇ ਛੋਟੇ ਅਤੇ ਮਾਈਕਰੋ ਉਦਯੋਗਾਂ ਦਆੁਰਾ ਮੰਡੀਕਰਨ ਅਤੇ ਵੰਡ ਚੈਨਲਾਂ

'ਤੇ ਜਾਣ ਤੋਂ ਡਬਨਾਂ ਖਪਤਕਾਰਾਂ ਨੰੂ ਡਸਿੱਧੇ ਵੇਚਣ ਲਈ ਕੀਤੀ ਜਾ ਰਹੀ ਹੈ।



ਈ-ਕਾਮਰਸ ਦੀਆਂ ਡਕਸਮਾਂ ?
ਖਪ੍ਤਕਾਰ ਤੋਂ ਖਪ੍ਤਕਾਰ (ਸੀ2ਸੀ)

ਇਹ ਇਿੱਕ ਵਪਾਰ ਦਾ ਮਾਡਲ ਹੈ ਜੋ ਗਾਹਕਾਂ ਨੰੂ ਇਿੱਕ-ਦਜੂੇ ਦੇ ਨਾਲ ਵਪਾਰ ਕਰਨ ਦੇ

ਯੋਗ ਬਣਾਉਦਂਾ ਹੈ, ਅਕਸਰ ਹੀ ਇਿੱਕ ਔਨਲਾਈਨ ਮਾਹੌਲ ਡਵਿੱਚ। ਸੀ2ਸੀ ਕਾਰੋਬਾਰ ਇਿੱਕ
ਡਕਸਮ ਦਾ ਕਾਰੋਬਾਰੀ ਮਾਡਲ ਹੈ ਜੋ ਈ-ਕਾਮਰਸ ਤਕਨਾਲੋਜੀ ਅਤੇ ਸ਼ੇਅਡਰੰਗ
ਅਰਥਡਵਵਸਥਾ ਨਾਲ ਉਭਡਰਆ ਹੈ।

ਖਪ੍ਤਕਾਰ ਤੋਂ ਕਾਰੋਬਾਰ (ਸੀ2ਬੀ)

ਸੀ2ਬੀ ਡਵਅਕਤੀਗਤ ਗਾਹਕਾਂ ਲਈ ਉਤਪਾਦ ਵੇਚਣ ਅਤੇ ਕੰਪਨੀਆਂ ਨੰੂ ਸੇਵਾਵਾਂ ਪਰਦਾਨ

ਕਰਨ ਲਈ ਡਸਫਾਰਸ਼ ਕਰਨ ਲਈ ਹਾਲ ਹੀ ਦਾ ਈ-ਕਾਮਰਸ ਕਾਰੋਬਾਰ ਮਾਡਲ ਹੈ।



ਈ-ਕਾਮਰਸ ਦੇ ਫਾਇਦੇ
ਖਰੀਦ ਦੀ ਤੇਜ ਪ੍ਰਵਕਵਰਆ :

ਗਾਹਕ ਖਰੀਦਦਾਰੀ ਦੇ ਡਵਿੱਚ ਘਿੱਟ ਸਮਾਂ ਡਬਤਾਉਦੇਂ ਹਨ ਅਤੇ ਵਧੇਰੇ ਉਤਪਾਦਾਂ ਨੰੂ ਬਰਾਊਜ਼ ਕਰਦੇ ਹਨ ਅਤੇ

ਉਹਨਾਂ ਉਤਪਾਦਾਂ ਦਾ ਪਤਾ ਲਗਾ ਸਕਦੇ ਹਨ ਜੋ ਉਹਨਾਂ ਦੇ ਸਥਾਨਕ ਸਟੋਰਾਂ ਡਵਿੱਚ ਨਹੀ ਂ ਡਮਲਦੇ ਹਨ।

ਸਟੋਰਅਤੇ ਉਤਪ੍ਾਦਕਦੀ ਸੂਚੀ :

ਵਵਕਰੇਤਾ ਬਹੁਤ ਸਾਰੀਆਾਂ ਤਸਵੀਰਾਾਂ, ਇੱਕ ਵੇਰਵਾ, ਉਤਪ੍ਾਦ ਸ਼ਰੇਣੀ, ਕੀਮਤ, ਵਸ਼ਵਪ੍ੰਗ੍ ਫੀਸਅਤੇ

ਵਡਲੀਵਰੀ ਵਮਤੀ ਨੰੂ ਸ਼ਾਵਮਲਕਰਸਕਦੇ ਹਨ। ਵਸਰਫ਼ਇੱਕ ਕਦਮ ਵਵੱਚ ਤੁਸੀ ਾਂਗ੍ਾਹਕ ਨੰੂਆਈਟਮ

ਬਾਰੇ ਬਹੁਤ ਸਾਰੀਆਾਂ ਗ੍ੱਲਾਾਂ ਦੱਸ ਸਕਦੇ ਹੋ। ਤੁਹਾਡੀ ਸੂਚੀ ਬਣਾਉਣਾ ਖਰੀਦਦਾਰਾਾਂ ਨੰੂ ਵਦਖਾਉ ਾਂਦਾ ਹ 
ਵਕ ਤੁਹਾਡੇ ਕੋਲ ਕੀ ਹ ।



ਈ-ਕਾਮਰਸ ਦੇ ਫਾਇਦੇ
ਲਾਗ੍ਤ ਵਵੱਚ ਘਾਟ :

ਇਿੱਕ ਈ-ਕਾਮਰਸ ਸਟੋਰ ਡਕਫਾਇਤੀ ਹੁੰਦਾ ਹੈ ਅਤੇ ਇਿੱਕ ਭੌਡਤਕ ਸਟੋਰ ਦੇ ਮੁਕਾਬਲੇ ਘਿੱਟ ਡਨਵੇਸ਼ ਦੀ ਲੋੜ

ਹੁੰਦੀ ਹੈ। ਇਹ ਡਵਅਕਤੀਗਤ ਅਤੇ ਛੋਟੇ ਪਿੱਧਰ ਦੇ ਡਵਕਰੇਤਾਵਾਂ ਲਈ ਇਿੱਕ ਚੰਗਾ ਮੌਕਾ ਪਰਦਾਨ ਕਰਦਾ ਹੈ

ਡਜਹੜੇ ਵੀ ਆਮਦਨ ਕਮਾਉਣਾ ਚਾਹੁੰਦੇ ਹਨ ਪਰੰਤੂ ਉਹਨਾਂ ਕੋਲ ਲੋੜੀਦਂੀ ਸ਼ੁਰਆੂਤੀ ਪੂੰਜੀ ਨਹੀ ਂਹੈ।

ਡਕਫਾਇਤੀ ਮੰਡੀਕਰਨ ਅਤੇ ਡਵਡਗਆਪਨ:

ਈ-ਕਾਮਰਸ ਕਾਰੋਬਾਰੀਸਥਾਨ ਡਵਜ਼ੂਅਲ ਚੈਿੱਨਲ ਹਨ - ਅਤੇ ਡਵਕਰੇਤਾ ਅਸਲ ਡਵਿੱਚ ਆਪਣੇ ਉਤਪਾਦ ਨੰੂ

ਡਦਖਾ ਸਕਦੇ ਹਨ। ਬਹਤੁ ਸਾਰੇ ਈ-ਕਾਮਰਸ ਕਾਰੋਬਾਰੀਸਥਾਨ ਗਾਹਕ ਸੂਝ ਟਲੂ ਦੀ ਪੇਸ਼ਕਸ਼ ਕਰਦੇ ਹਨ

ਜੋ ਗਾਹਕਾਂ ਦਾ ਡਵਸ਼ਲੇਸ਼ਣ ਕਰਨ ਲਈ ਵਰਤੇ ਜਾ ਸਕਦੇ ਹਨ, ਇਹ ਸਾਰੇ ਆਰਡਰ ਡਦਖਾਉਦਂਾ ਹੈ -
ਬਕਾਇਆ, ਅਣਡਡਿੱਠਾ, ਭੇਡਜਆ, ਰਿੱਦ ਕੀਤਾ, ਡਰਟਰਨ।



ਈ-ਕਾਮਰਸ ਦੇ ਫਾਇਦੇ
ਗ੍ਰਾਹਕਾਾਂ ਦੀ ਲਚਕਤਾ :

ਉਤਪਾਦ ਅਤੇ ਸੇਵਾਵਾਂ 24x7 ਉਪਲਬਧ ਹਨ ਅਤੇ ਗਾਹਕ ਹਮੇਸ਼ਾ ਈ-ਕਾਮਰਸ ਕਾਰੋਬਾਰੀਸਥਾਨ 'ਤੇ
ਮੌਜੂਦ ਹੁੰਦੇ ਹਨ। ਨਤੀਜਾ ਇਹ ਹੈ ਡਕ ਡਵਕਰੇਤਾ ਆਪਣੇ ਉਤਪਾਦਾਂ ਨੰੂ ਡਕਸੇ ਵੀ ਥਾਂ, ਡਕਸੇ ਵੀ ਸਮੇਂ ਪੇਸ਼ ਕਰ
ਸਕਦਾ ਹ।ੈ

ਡਵਕਰੇਤਾ ਆਪਣਾ ਮਾਲੀਆ ਬਣਾਉਣ ਦੇ ਲਈ ਇਸ ਗਰਾਹਕ ਲਚਕਤਾ ਦਾ ਲਾਭ ਲੈ ਸਕਦੇ ਹਨ। ਉਹ
ਇਿੱਕ ਔਨਲਾਈਨ ਕਾਰੋਬਾਰੀਸਥਾਨ 'ਤੇ ਇਹ ਜਾਣਦੇ ਹੋਏ ਭਰੋਸੇ ਨਾਲ ਵੇਚ ਸਕਦੇ ਹਨ ਡਕ ਇਿੱਥੇ ਬਹਤੁ

ਸਾਰੇ ਖਰੀਦਦਾਰ ਹਨ।



ਈ-ਕਾਮਰਸ ਦੇ ਫਾਇਦੇ
ਉਤਪ੍ਾਦਅਤੇ ਕੀਮਤ ਵਵਚਕਾਰ ਤੁਲਨਾ :

ਈ-ਕਾਮਰਸ ਡਵਿੱਚ, ਡਵਕਰੇਤਾ ਸੰਧ ਜਾਂ ਆਪਣੇ ਆਪ ਦੀ ਵਰਤੋਂ ਕਰਕੇ ਉਤਪਾਦਾਂ ਦੀ ਤੁਲਨਾ ਕਰ ਸਕਦੇ

ਹਨ। ਇਹ ਉਹਨਾਂ ਨੰੂ ਉਪਲਬਧ ਉਤਪਾਦ ਡਵਕਲਪਾਂ, ਡਮਆਰੀ ਦਰਾਂ ਦਾ ਇਿੱਕ ਚੰਗਾ ਡਵਚਾਰ ਡਦੰਦਾ ਹੈ, 
ਜੇਕਰ ਉਤਪਾਦ ਦੀ ਜ਼ਰਰੂਤ ਪੂਰੀ ਨਹੀ ਂਹੁੰਦੀ ਹੈ।



ਈ-ਕਾਮਰਸ ਦੇ ਫਾਇਦੇ
ਪ੍ਹੁੰਚਣਦੀਆਾਂ ਸੀਮਾਵਾਾਂ ਨੰੂ ਪ੍ਾਰ ਕਰਦਾ ਹ :

● ਇਿੱਕ ਭੌਡਤਕ ਸਟੋਰ ਵਾਲਾ ਡਵਕਰੇਤਾ ਡਸਰਫ ਖਰੀਦਦਾਰਾਂ ਦੀ ਇਿੱਕ ਡਨਸ਼ਡਚਤ ਡਗਣਤੀ ਤਿੱਕ

ਪਹੁੰਚਣ ਦੇ ਯੋਗ ਹੋ ਸਕਦਾ ਹੈ। ਉਹ ਗਾਹਕਾਂ ਦੇ ਘਰਾਂ ਤਿੱਕ ਪਹੁੰਚਾ ਸਕਦੇ ਹਨ ਪਰੰਤੂ ਦਰੂੀ ਦੀਆਂ
ਸੀਮਾਵਾਂ ਹੋ ਸਕਦੀਆਂ ਹਨ। ਕਈ ਂਈ-ਕਾਮਰਸ ਬਾਜ਼ਾਰਾਂ ਦੀ ਆਪਣੀ ਲੌਡਜਸਡਟਕਸ ਅਤੇ

ਡਡਲੀਵਰੀ ਡਸਸਟਮ ਹੈ।
● ਡਵਕਰੇਤਾ ਡਜਨ੍ਾਂ ਨੰੂ ਨਵੇਂ ਗਾਹਕਾਂ ਨੰੂ ਲਿੱਭਣ ਲਈਆਪਣੀ ਪਹੁੰਚ ਵਧਾਉਣ ਦੀ ਲੋੜ ਹੈ, ਉਹ ਇਸ

ਤੋਂ ਲਾਭ ਲੈ ਸਕਦੇ ਹਨ। ਇਹ ਡਸਰਫ ਔਨਲਾਈਨ ਵੇਚਣ ਵਾਡਲਆਂ ਅਤੇ ਭੌਡਤਕ ਸਟਰੋ ਵਾਲੇ

ਲੋਕਾਂ 'ਤੇ ਲਾਗੂ ਹੁੰਦਾ ਹੈ।
● ਔਨਲਾਈਨ-ਡਸਰਫ ਡਵਕਰੇਤਾ ਲੌਡਜਸਡਟਕਸ ਖਰਡਚਆਂ 'ਤੇ ਬਿੱਚਤ ਕਰ ਸਕਦੇ ਹਨ ਅਤੇ ਗਾਹਕਾਂ

ਦਾ ਭਰੋਸਾ ਰਿੱਖ ਸਕਦੇ ਹਨ। ਭੌਡਤਕ ਸਟੋਰ ਵਾਲੇ ਡਵਕਰੇਤਾ ਸਥਾਨਕ ਖਰੀਦਦਾਰਾਂ ਨੰੂ ਆਪਣਾ

ਸਮਾਨ ਵੇਚਣਾ ਸ਼ੁਰੂ ਕਰਦੇ ਹਨ।



ਈ-ਕਾਮਰਸ ਦੇ ਫਾਇਦੇ
ਗ੍ਰਾਹਕਅਤੇ ਬਾਜਾਰ ਦੀ ਮੰਗ੍ ਨੰੂ ਤੇਜ ਨਾਲ ਜਵਾਬ :

● ਈ-ਕਾਮਰਸ ਕਾਰੋਬਾਰੀਸਥਾਨ ਤੁਹਾਨੰੂ ਇਿੱਕ ਸੁਚਾਰੂ ਲੌਡਜਸਡਟਕਸ ਜਾਂ ਡਡਡਲਵਰੀ ਡਸਸਟਮ ਦੀ
ਪੇਸ਼ਕਸ਼ ਕਰਦੇ ਹਨ। ਇਸ ਦਾ ਮਤਲਬ ਇਹ ਹੈ ਡਕ ਖਰੀਦਦਾਰਾਂ ਦਾ ਆਰਡਰ ਕੁਸ਼ਲਤਾ ਦੇ ਨਾਲ

ਡਡਲੀਵਰ ਹੋ ਜਾਂਦਾ ਹੈ। ਉਤਪਾਦ ਵਾਪਸੀ ਪਰਬੰਧਨ ਇਿੱਕ ਹੋਰ ਪਲਿੱਸ ਪੁਆਇੰਟ ਹੈ ਡਜਸਨੰੂ ਜਲਦੀ

ਸੰਭਾਡਲਆ ਜਾ ਸਕਦਾ ਹੈ - ਤੁਸੀ ਂਜਾਂ ਤਾਂ ਭੁਗਤਾਨ ਵਾਪਸ ਕਰ ਡਦੰਦੇ ਹੋ ਜਾਂ ਇਿੱਕ ਬਦਲ ਡਦੰਦੇ ਹੋ।
● ਵਪਾਰੀ ਸੌਦ,ੇ ਤਰਿੱਕੀਆਂ ਵੀ ਜਲਦੀ ਬਣਾ ਸਕਦੇ ਹਨ। ਇਹ ਗਾਹਕਾਂ ਨੰੂ ਆਕਰਡਸ਼ਤ ਕਰਦਾ ਹੈ

ਅਤੇ ਵਧੇਰੇ ਡਵਕਰੀ ਪੈਦਾ ਕਰਨ ਦੀਆਂ ਸੰਭਾਵਨਾਵਾਂ ਨੰੂ ਵਧਾਉਦਂਾ ਹੈ। ਈ-ਕਾਮਰਸ ਡਵਕਰੇਤਾ
ਕੂਪਨ ਦੀ ਯੋਜਨਾ ਬਣਾ ਸਕਦੇ ਹਨ ਅਤੇ ਲਾਗੂ ਕਰ ਸਕਦੇ ਹਨ ਜਦੋਂ ਉਹ ਪਸੰਦ ਕਰਦੇ ਹਨ -
ਇਿੱਥੋਂ ਤਿੱਕ ਡਕ ਉਹਨਾਂ ਦੇ ਆਪਣੇ ਸਟੋਰ ਲਈ ਅਡਜਹੀਆਂ ਪੇਸ਼ਕਸ਼ਾਂ ਨੰੂ ਅਨੁਕੂਡਲਤ ਕਰੋ।



ਈ-ਕਾਮਰਸ ਦੇ ਫਾਇਦੇ
ਇਕਤੋਂ ਵੱਧ ਭੁਗ੍ਤਾਨਮੋਡ:

● ਈ-ਕਾਮਰਸ ਕਾਰੋਬਾਰੀਸਥਾਨ ਕਈ ਂ ਭੁਗਤਾਨ ਮੋਡਾਂ ਦੀ ਇਜਾਜ਼ਤ ਡਦੰਦੇ ਹਨ ਡਜਸ ਡਵਿੱਚ
ਯੂਪੀਆਈ, ਕੈਸ਼ ਆਨ ਡਡਲੀਵਰੀ, ਕਾਰਡਆਨ ਡਡਲੀਵਰੀ, ਨੈਿੱ ਟ ਬੈਂਡਕੰਗ, ਕਰੈਡਡਟ ਜਾਂ ਡੈਡਬਟ
ਕਾਰਡ 'ਤੇ ਈਐਮਆਈਅਤੇ ਬਾਅਦ ਡਵਿੱਚ ਭੁਗਤਾਨ ਕਰਨ ਦੀ ਸਹਲੂਤ ਸ਼ਾਮਲ ਹੈ।
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ਪਰਾਈਵੇਟ ਸੈਕਟਰ (ਮੁਖ ਈਕਾਮਰਸ ਪਲੇਟਫਾਰਮ ਚਣੋੁ)
ਫਵਲੱਪ੍ਕਾਰਟ

● ਅਕਤੂਬਰ 2007 ਡਵਿੱਚ ਲਾਂਚ ਕੀਤਾ ਡਗਆ, ਇਹ 80+ ਸ਼ਰੇਣੀਆਂ ਡਵਿੱਚ 80 
ਡਮਲੀਅਨ ਤੋਂ ਵਿੱਧ ਉਤਪਾਦਾਂ ਦੇ ਨਾਲ ਭਾਰਤ ਦਾ ਪਰਮੁਿੱਖ ਈ-ਕਾਮਰਸ ਬਾਜ਼ਾਰ ਹੈ।

ਐਮਜਾਨ

● Amazon.com (Amazon.in), ਔਨਲਾਈਨ ਡਰਟੇਲਰ, ਇਲੈਿੱਕਟਰਾਡਨਕ
ਡਕਤਾਬਾਂ ਦੇ ਪਾਠਕਾਂ ਦੇ ਡਨਰਮਾਤਾ, ਅਤੇ ਵੈਿੱਬ ਸੇਵਾਵਾਂ ਪਰਦਾਤਾ ਜੋ ਇਲੈਿੱਕਟਰਾਡਨਕ
ਕਾਮਰਸ ਦੀ ਪਰਤੀਕ ਉਦਾਹਰਨ ਬਣ ਗਏ ਹਨ। ਇਸਦਾ ਮੁਿੱਖ ਦਫਤਰ
ਡਸਆਟਲ, ਵਾਡਸ਼ੰਗਟਨ ਡਵਿੱਚ ਹੈ।



ਪਰਾਈਵੇਟ ਸੈਕਟਰ (ਮੁਖ ਈਕਾਮਰਸ ਪਲੇਟਫਾਰਮ ਚਣੋੁ)
ਸਨ ਪ੍ਡੀਲ

● ਫਰਵਰੀ 2010 ਡਵਿੱਚ, ਕੁਨਾਲ ਬਡਹਲ ਨੇ ਰੋਡਹਤ ਬਾਂਸਲ ਨਾਲ ਡਮਲ ਕੇ

Snapdeal.com ਦੀ ਸ਼ੁਰਆੂਤ ਕੀਤੀ।
● ਖੇਤਰੀ, ਰਾਸ਼ਟਰੀ ਅਤੇ ਅੰਤਰਰਾਸ਼ਟਰੀ ਬਰਾਂਡਾਂ ਅਤੇ ਪਰਚਨੂ ਡਵਕਰੇਤਾਵਾਂ ਤੋਂ 800 

ਸ਼ਰੇਣੀਆਂ ਡਵਿੱਚ 60 ਡਮਲੀਅਨ ਤੋਂ ਵਿੱਧ ਉਤਪਾਦਾਂ ਦੀ ਡਵਸ਼ਾਲ ਸ਼ਰੇਣੀ ਦੇ ਨਾਲ

ਭਾਰਤ ਦਾ ਸਭ ਤੋਂ ਵਿੱਡਾ ਔਨਲਾਈਨ ਕਾਰੋਬਾਰੀਸਥਾਨ ਹ।ੈ



ਪਰਾਈਵੇਟ ਸੈਕਟਰ (ਮੁਖ ਈਕਾਮਰਸ ਪਲੇਟਫਾਰਮ ਚਣੋੁ)
ਭਾਰਤੀ ਬਾਜਾਰ

● ਭਾਰਤ ਦਾ ਸਭ ਤੋਂ ਵਿੱਡਾ ਔਨਲਾਈਨ ਬੀ2ਬੀ ਕਾਰੋਬਾਰੀਸਥਾਨ, ਖਰੀਦਦਾਰਾਂ ਨੰੂ
ਸਪਲਾਇਰਾਂ ਨਾਲ ਜੋੜਦਾ ਹੈ। ਭਾਰਤ ਡਵਿੱਚ ਔਨਲਾਈਨ ਬੀ2ਬੀ ਵਰਗੀਡਕਰਤ
ਸਪੇਸ ਦੇ 60% ਬਾਜ਼ਾਰ ਡਹਿੱਸੇ ਦੇ ਨਾਲ, ਚੈਨਲ ਛੋਟੇ ਅਤੇ ਦਰਡਮਆਨੇ ਉਦਯੋਗਾਂ

(ਐਸਐਮਈਐਸ), ਵਿੱਡੇ ਉਦਯੋਗਾਂ ਦੇ ਨਾਲ-ਨਾਲ ਡਵਅਕਤੀਆਂ ਨੰੂ ਇਿੱਕ

ਪਲੇਟਫਾਰਮ ਪਰਦਾਨ ਕਰਨ 'ਤੇ ਕੇਂਦਰਤ ਕਰਦਾ ਹੈ। 1999 ਡਵਿੱਚ ਸਥਾਡਪਤ, ਕੰਪਨੀ
ਦਾ ਉਦੇਸ਼ 'ਕਾਰੋਬਾਰ ਕਰਨਾ ਆਸਾਨ ਬਣਾਉਣਾ' ਹੈ।



● ਜਾਈਐਮ

ਇਹ ਵਨ ਸਟਾਪ ਸਰਕਾਰੀ ਈ-ਬਾਜ਼ਾਰ ਸਥਾਨ ਦਾ ਇਿੱਕ ਛੋਟਾ ਰਪੂ ਹੈ, ਇਹ ਸਰਕਾਰੀ
ਅਡਧਕਾਰੀਆਂ ਦਆੁਰਾ ਖਰੀਦ ਕਰਨ ਲਈਇਿੱਕ ਗਤੀਸ਼ੀਲ, ਸਵੈ-ਡਨਰਭਰ, ਅਤੇ ਉਪਭੋਗਤਾ-
ਅਨੁਕੂਲ ਪੋਰਟਲ ਹੈ।

● ਕੇਂਦਰੀ ਜਨਤਕਵਸੂਲੀ ਪੋ੍ਰਟਲ

ਭਾਰਤ ਦਾ ਈ-ਪਰੋਡਕਊਰਮੈਂਟ ਡਸਸਟਮ ਟੈਂਡਰਕਰਤਾਵਾਂ ਨੰੂ ਟੈਂਡਰ ਅਨੁਸੂਚੀ ਨੰੂ ਮੁਫਤ ਡਵਿੱਚ
ਡਾਊਨਲੋਡ ਕਰਨ ਅਤੇ ਡਫਰ ਇਸ ਪੋਰਟਲ ਰਾਹੀ ਂਆਨਲਾਈਨ ਬੋਲੀ ਜਮ੍ਾਂ ਕਰਾਉਣ ਦੇ ਯੋਗ

ਬਣਾਉਦਂਾ ਹੈ। ਪੋਰਟਲ ਵਿੱਖ-ਵਿੱਖ ਮੰਤਰਾਡਲਆਂ ਅਤੇ ਲਾਈਨ ਡਵਭਾਗਾਂ ਡਵਿੱਚ ਕੀਤੀਆਂ ਗਈਆਂ

ਖਰੀਦਾਂ ਬਾਰੇ ਜਾਣਕਾਰੀ ਤਿੱਕ ਡਸੰਗਲ ਪੁਆਇੰਟ ਪਹੁੰਚ ਪਰਦਾਨ ਕਰਦਾ ਹੈ।

ਗਵਰਮੈਂਟ



ਪ੍ਰਮੁੱਖ ਵਵਸ਼ੇਸ਼ਤਾਵਾਾਂ

● ਕੇਂਦਰ ਅਤੇ ਰਾਜ ਸਰਕਾਰ ਦੇ ਮੰਤਰਾਡਲਆਂ, ਡਵਭਾਗਾਂ ਅਤੇ ਸੰਸਥਾਵਾਂ, ਪੀਐਸਯੂ ਅਤੇ
ਪੀਐਸਬੀ ਦਆੁਰਾ ਟੈਂਡਰ ਅਤੇ ਬੋਲੀ ਅਵਾਰਡ ਵੇਰਡਵਆਂ ਦੇ ਪਰਕਾਸ਼ਨ ਲਈ ਪਲੇਟਫਾਰਮ

ਹ।ੈ
● ਸਭ ਲਈ ਟੈਂਡਰ ਦਸਤਾਵੇਜ਼ਾਂ ਤਿੱਕ ਮੁਫਤ ਪਹੁੰਚ

● ਆਨ-ਲਾਈਨ ਫਾਰਮ ਰਾਹੀ ਂਐਨਆਈਟੀ ਪਰਕਾਡਸ਼ਤ ਕਰਨ ਦੀ ਸਹਲੂਤ

● ਟੈਂਡਰ ਦਸਤਾਵੇਜ਼ਾਂ ਨੰੂ ਪਰਕਾਡਸ਼ਤ ਕਰਨ ਦੀ ਸਹਲੂਤ, ਦਸਤਾਵੇਜ਼ ਦੇ ਨਾਲ ਸ਼ੁਧੀਆਂ ਜੋੜਨ

ਲਈ

● ਇਕਰਾਰਨਾਮੇ ਦੇ ਦਸਤਾਵੇਜ਼ ਦੇ ਨਾਲ ਡਬਡ ਅਵਾਰਡ ਵੇਰਵੇ ਪਰਕਾਡਸ਼ਤ ਕਰਨ ਦੀ

● ਸਹਲੂਤਜਨਤਕ ਡੋਮੇਨ ਡਵਿੱਚ, ਜਨਤਾ ਦਆੁਰਾ ਪਹੁੰਚ/ਵੇਖਣ ਲਈ ਕੋਈ ਰਡਜਸਟਰੇਸ਼ਨ ਦੀ

ਜ਼ਰਰੂਤ ਨਹੀ ਂਹੈ।

ਗਵਰਮੈਂਟ



ਪ੍ਰਮੁੱਖ ਵਵਸ਼ੇਸ਼ਤਾਵਾਾਂ

● ਵਿੱਖ ਵਿੱਖ ਮੀਲਸਟੋਨ ਤੇ ਈਮੇਲ / ਐਸਐਮਐਸ ਤੇ ਚੇਤਾਵਨੀ
● ਸਾਡਰਆਂ ਲਈ ਟੋਲ ਫਰੀ ਹੈਲਪ ਲਾਈਨ ਦੀ ਸਹਲੂਤ।
● ਟੈਂਡਰਾਂ ਦੀਆਂ ਡਕਸਮਾਂ, ਉਤਪਾਦ ਸ਼ਰੇਣੀਆਂ, ਸੰਸਥਾਵਾਂ ਦੀਆਂ ਡਕਸਮਾਂ ਅਤੇ ਸੰਗਠਨ ਦੇ ਨਾਮ

ਦੇ ਅਨੁਸਾਰ ਸ਼ਰੇਣੀਬਿੱਧ ਕੀਤਾ ਡਗਆ ਹੈ।
● ਸੰਗਰਡਹਤ ਟੈਂਡਰ ਜਨਤਕ ਡੋਮੇਨ ਡਵਿੱਚ ਉਪਲਬਧ ਹਨ

● ਕੀਵਰਡਸ, ਸਥਾਨ, ਮੁਿੱਲ, ਸੰਗਠਨ ਦਾ ਨਾਮ, ਸੰਗਠਨ ਦੀ ਡਕਸਮ, ਟੈਂਡਰ ਡਕਸਮ ਅਤੇ
ਉਤਪਾਦ ਸ਼ਰੇਣੀਆਂ ਵਰਗੇ ਮਾਪਦੰਡਾਂ ਦੀ ਵਰਤੋਂ ਕਰਕੇ ਖੋਜ ਸਹਲੂਤ ਉਪਲਬਧ ਹੈ।

ਗਵਰਮੈਂਟ



ਮੋਡਸਓਪ੍ਰੇਡੀ -ਔਨਲਾਈਨਵੇਚਣਵਾਲੇ ਪ੍ਲੇਟਫਾਰਮਾਾਂ ਦੀ ਵਰਤੋਂ ਕਰਦੇ ਹੋਏ ਧੋਖਾਧੜੀ

● ਧੋਖੇਬਾਜ਼ ਆਨਲਾਈਨ ਡਵਕਰੀ ਪਲੇਟਫਾਰਮ 'ਤੇ ਖਰੀਦਦਾਰ ਹੋਣ ਦਾ ਡਦਖਾਵਾ ਕਰਦੇ ਹਨ
ਅਤੇ ਉਤਪਾਦ ਡਵਿੱਚ ਡਦਲਚਸਪੀ ਡਦਖਾਉਦੇਂ ਹਨ।

● ਤੁਹਾਨੰੂ ਪੈਸੇ ਦੇਣ ਦੀ ਬਜਾਏ, ਉਹ ਯੂਪੀਆਈ ਐਪ ਰਾਹੀ ਂ"ਪੈਸੇ ਦੀ ਬੇਨਤੀ" ਡਵਕਲਪ ਦੀ
ਵਰਤੋਂ ਕਰਦੇ ਹਨ ਅਤੇ ਪੈਸੇ ਕਿੱਢਣ ਦੀ ਬੇਨਤੀ ਨੰੂ ਮਨਜ਼ੂਰ ਕਰਨ ਲਈ ਜ਼ੋਰ ਡਦੰਦੇ ਹਨ ਜੋ

ਤੁਹਾਡੇ ਬੈਂਕ ਖਾਤੇ ਡਵਿੱਚੋਂ ਪੈਸੇ ਕਿੱਢਣ ਦੇ ਯੋਗ ਬਣਾਉਦਂਾ ਹੈ।

ਸਾਵਧਾਨੀਆਾਂ

● ਹਮੇਸ਼ਾ ਯਾਦ ਰਿੱਖੋ, ਪੈਸੇ ਪਰਾਪਤ ਕਰਨ ਲਈ ਡਕਤੇ ਵੀ ਆਪਣਾ ਡਪੰਨ/ਪਾਸਵਰਡ ਦਰਜ
ਕਰਨ ਦੀ ਲੋੜ ਨਹੀ ਂਹੈ।

● ਜੇਕਰ ਯੂਪੀਈ ਜਾਂ ਕੋਈ ਹੋਰ ਐਪ ਤੁਹਾਨੰੂ ਲੈਣ-ਦੇਣ ਨੰੂ ਪੂਰਾ ਕਰਨ ਲਈਆਪਣਾ ਡਪੰਨ

ਦਰਜ ਕਰਨ ਲਈ ਕਡਹੰਦਾ ਹੈ, ਤਾਂ ਇਸਦਾ ਮਤਲਬ ਹੈ ਡਕ ਤੁਸੀ ਂਪੈਸੇ ਪਰਾਪਤ ਕਰਨ ਦੀ
ਬਜਾਏ ਭੇਜਣਾ ਬੰਦ ਕਰ ਡਦਓਗੇ।

ਈ-ਕਾਮਰਸ ਪਲੇਟਫਾਰਮਾਂ ਦੀ ਵਰਤੋਂ ਕਰਦੇ ਸਮੇਂ ਸਾਵਧਾਨੀਆਂ
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ਵੈਡਲਉ ਲੜੀ ਕੀ ਹੈ?
● ਇਿੱਕ ਵੈਡਲਉ ਲੜੀ ਇਿੱਕ ਉਤਪਾਦ ਜਾਂ ਸੇਵਾ ਨੰੂ ਡਵਚਾਰ ਤੋਂ ਹਕੀਕਤ ਡਵਿੱਚ ਬਦਲਣ ਦੇ

ਲਈਇਿੱਕ ਕਦਮ-ਦਰ-ਕਦਮ ਵਪਾਰ ਮਾਡਲ ਹੈ।
● ਹੇਠ ਡਲਖੀਆਂ ਗਤੀਡਵਧੀਆਂ (ਡਡਜ਼ਾਇਨ, ਉਤਪਾਦਨ, ਮਾਰਕੀਡਟੰਗ, ਵੰਡ ਅਤੇ ਅੰਤਮ

ਖਪਤਕਾਰਾਂ ਨੰੂ ਸਹਾਇਤਾ, ਆਡਦ) ਬਹਤੁ ਸਾਰੀਆਂ ਫਰਮਾਂ ਅਤੇ ਕਰਮਚਾਰੀਆਂ ਡਵਿੱਚ

ਭੂਗੋਡਲਕ ਸਥਾਨਾਂ ਡਵਿੱਚ ਵੰਡੀਆਂ ਗਈਆਂ ਹਨ ਤਾਂ ਜੋ ਉਤਪਾਦ ਨੰੂ ਇਸਦੀ ਧਾਰਨਾ ਤੋਂ

ਇਸਦੇ ਅੰਤਮ ਵਰਤੋਂ ਤਿੱਕ ਡਲਆਇਆਜਾ ਸਕੇ।
● ਵੈਡਲਉ ਲੜੀ ਇਿੱਕ ਕਾਰੋਬਾਰ ਨੰੂ ਘਿੱਟ ਤੋਂ ਘਿੱਟ ਲਾਗਤ ਲਈ ਸਾਡਰਆਂ ਤੋਂ ਵਿੱਧ ਮੁਿੱਲ

ਪਰਦਾਨ ਕਰਨ ਡਵਿੱਚ ਸਹਲੂਤ ਡਦੰਦੀਆਂ ਹਨ ਡਜਸ ਨਾਲ ਕਾਰੋਬਾਰ ਦੀ ਕੁਸ਼ਲਤਾ ਡਵਿੱਚ

ਵਾਧਾ ਹੁੰਦਾ ਹੈ।
● ਵੈਡਲਉ ਲੜੀ ਇਿੱਕ ਕੰਪਨੀ ਲਈਆਪਣੀ ਕੁਸ਼ਲਤਾ ਅਤੇ ਉਤਪਾਦਕਤਾ ਨੰੂ ਵਧਾ ਕੇ ਇਿੱਕ

ਪਰਤੀਯੋਗੀ ਲਾਭ ਪੈਦਾ ਕਰਦੀ ਹੈ।



ਟਰਾਂਸਸੈਕਸ਼ਨਲ ਕਾਰਪੋਰੇਸ਼ਨ
● ਇਹ ਇਿੱਕ ਉਿੱਦਮ ਹੈ (ਡਨਜੀ, ਜਨਤਕ ਜਾਂ ਡਮਸ਼ਰਤ ਸਮੇਤ ਇਸਦੇ ਮੂਲ ਅਤੇ ਮਾਲਕੀ ਦੇ

ਦੇਸ਼ ਦੀ ਪਰਵਾਹ ਕੀਤੇ ਡਬਨਾਂ) ਡਜਸ ਡਵਿੱਚ ਦੋ ਜਾਂ ਦੋ ਤੋਂ ਵਿੱਧ ਦੇਸ਼ਾਂ ਡਵਿੱਚ ਸਡਥਤ ਕੰਪਨੀਆਂ
ਜਾਂ ਸੰਸਥਾਵਾਂ ਸ਼ਾਮਲ ਹੁੰਦੀਆਂ ਹਨ ਜੋ ਮਲਕੀਅਤ ਜਾਂ ਹੋਰ ਕਾਰਕਾਂ ਦਆੁਰਾ ਜੁੜੀਆਂ

ਹੁੰਦੀਆਂ ਹਨ, ਡਜਵੇਂ ਡਕ ਉਹਨਾਂ ਡਵਿੱਚੋਂ ਇਿੱਕ ਜਾਂ ਵਿੱਧ ਦਡੂਜਆਂ ਦੀਆਂ ਗਤੀਡਵਧੀਆਂ 'ਤੇ
ਮਹਿੱਤਵਪੂਰਨ ਪਰਭਾਵ ਪਾਉਣ ਦੇ ਯੋਗ ਹੋਣਾ ਅਤੇ, ਖਾਸ ਤੌਰ 'ਤੇ, ਉਨ੍ਾਂ ਨਾਲ ਡਗਆਨ, 
ਸਰੋਤ ਅਤੇ ਡਜ਼ੰਮੇਵਾਰੀਆਂ ਨੰੂ ਸਾਂਝਾ ਕਰਨ ਲਈ ਹੈ।

● ਗਲੋਬਲ ਵੈਡਲਉ ਲੜੀ ਦੀ ਉਦਾਹਰਨ



ਗਲੋਬਲ ਵੈਡਲਉ ਲੜੀਆਂ ਦੀ ਮਹਿੱਤਤਾ

● ਦੇਸ਼ ਡਵਿੱਚ ਪਛੜੇ ਜਾਂ ਅਗਾਂਹਵਧੂ ਸਬੰਧਾਂ ਡਵਿੱਚ ਸ਼ਾਮਲ ਹੋ ਕੇ ਗਲੋਬਲ ਵੈਡਲਉ ਲੜੀ

ਡਵਿੱਚ ਡਹਿੱਸਾ ਲੈ ਸਕਦੇ ਹਨ।
● ਗਲੋਬਲ ਵੈਡਲਉ ਲੜੀ ਡਨਰਯਾਤ ਦੇਸ਼ ਦੀ ਪਰਤੀ ਡਵਅਕਤੀ ਜੀਡੀਪੀ ਨੰੂ ਵਧਾਉਣ ਡਵਿੱਚ

ਯੋਗਦਾਨ ਪਾਉਦਂਾ ਹੈ। ਐਸਐਮਈ ਦੀ ਅਿੱਗੇ ਅਤੇ ਡਪਛੜੇ ਭਾਗੀਦਾਰੀ ਦਾ ਪਰਤੀ ਡਵਅਕਤੀ

ਆਮਦਨ ਵਾਧੇ 'ਤੇ ਸਕਾਰਾਤਮਕ ਪਰਭਾਵ ਪੈਂਦਾ ਹੈ।
● ਗਲੋਬਲ ਵੈਡਲਉ ਲੜੀ ਡਨਰਯਾਤ ਅਤੇ ਇਸਦੇ ਭਾਗਾਂ ਡਵਿੱਚ ਵਧੇਰੇ ਭਾਗੀਦਾਰੀ ਅਤੇ

ਯੋਗਦਾਨ ਨਾਲ ਡਕਰਤ ਉਤਪਾਦਕਤਾ ਵਧਦੀ ਹੈ।



ਗਲੋਬਲ ਵੈਡਲਉ ਲੜੀਆਂ ਦੀ ਮਹਿੱਤਤਾ
● ਗਲੋਬਲ ਵੈਡਲਉ ਲੜੀ ਡਵਿੱਚ ਭਾਗ ਲੈਣ ਨਾਲ ਫਰਮਾਂ ਨੰੂ ਵੈਡਲਉ ਲੜੀ ਦੇ ਉਸ ਡਹਿੱਸੇ

ਡਵਿੱਚ ਮੁਹਾਰਤ ਤੋਂ ਲਾਭ ਡਮਲਦਾ ਹੈ ਡਜਿੱਥੇ ਉਹ ਸਭ ਤੋਂ ਵਿੱਧ ਉਤਪਾਦਕ ਹਨ।
● ਉਹ ਸੁਧਰੀ ਹੋਈ ਤਕਨਾਲੋਜੀ, ਸਸਤੇ ਇਨਪੁਟਸ, ਅਤੇ ਗਲੋਬਲ ਬਾਜ਼ਾਰਾਂ ਤਿੱਕ ਪਹੁੰਚ

ਪਰਾਪਤ ਕਰਦੇ ਹਨ (ਪੈਮਾਨੇ ਦੀਆਂ ਅਰਥਡਵਵਸਥਾਵਾਂ ਦਾ ਸ਼ੋਸ਼ਣ ਕਰਨ ਲਈ)
● ਗਲੋਬਲ ਵੈਡਲਉ ਲੜੀ ਡਨਰਯਾਤ ਡਵਿੱਚ ਵਾਧਾ ਡਨਵੇਸ਼ ਡਵਿੱਚ ਇਿੱਕ ਮਹਿੱਤਵਪੂਰਨ ਵਾਧੇ

ਨਾਲ ਵੀ ਜੁਡੜਆ ਹੋਇਆ ਹੈ। ਵੈਡਲਊ ਚੇਨ ਡਵਿੱਚ ਏਕੀਡਕਰਤ ਹੋਣ ਲਈ ਵਿੱਖ-ਵਿੱਖ ਦੇਸ਼ਾਂ
ਡਵਿੱਚ ਸਡਥਤ ਉਹਨਾਂ ਦੀਆਂ ਸਹਾਇਕ ਕੰਪਨੀਆਂ ਨੰੂ ਲੀਡ ਫਰਮ ਤੋਂ ਪੂੰਜੀ ਦੇ ਤਬਾਦਲੇ

ਦਆੁਰਾ ਚਲਾਇਆ ਜਾਂਦਾ ਹੈ।



ਗਲੋਬਲ ਵੈਡਲਉ ਲੜੀਆਂ ਤੋਂ ਮੌਕੇ
● ਕਾਰਜਾਂ ਅਤੇ ਡਵਚਕਾਰਲੀ ਗਤੀਡਵਧੀਆਂ ਡਵਿੱਚ ਵਪਾਰ ਨੇ ਛੋਟੀਆਂ ਫਰਮਾਂ ਲਈ ਡਸਿੱਧੇ ਜਾਂ ਅਡਸਿੱਧੇ

ਤੌਰ 'ਤੇ ਅੰਤਰਰਾਸ਼ਟਰੀ ਸਪਲਾਈ ਲੜੀ ਡਵਿੱਚ ਡਹਿੱਸਾ ਲੈਣ ਦਾ ਰਾਹ ਪਿੱਧਰਾ ਕੀਤਾ ਹੈ।
● ਗਲੋਬਲ ਵੈਡਲਊ ਲੜੀ ਦੇ ਜ਼ਰੀਏ, ਐਮਐਸਐਮਈ ਹਣੁ ਲੀਡ ਫਰਮਾਂ ਨੰੂ ਪਾਰਟਸ ਅਤੇ

ਕੰਪੋਨੈਂਟਸ ਦੇ ਸਪਲਾਇਰ ਵਜੋਂ ਕੰਮ ਕਰ ਸਕਦੇ ਹਨ।
● ਲੀਡ ਫਰਮਾਂ ਦੇ ਨਾਲ ਖਰੀਦਦਾਰ-ਸਪਲਾਇਰ ਸਬੰਧ ਐਸਐਮਈ ਨੰੂ ਗਤੀਡਵਧੀਆਂ ਦੇ ਇਿੱਕ

ਖਾਸ ਸਮੂਹ ਡਵਿੱਚ ਹੋਰ ਮਾਹਰ ਬਣਾਉਣ ਦੀ ਆਡਗਆ ਡਦੰਦੇ ਹਨ।
● ਇਹਨਾਂ ਲੀਡ ਫਰਮਾਂ ਨੰੂ ਨਵੇਂ ਉਤਪਾਦਾਂ ਅਤੇ ਸੇਵਾਵਾਂ ਦੀ ਸਪਲਾਈ ਲਈ ਨਵੇਂ ਸੈਕਟਰਾਂ ਰਾਹੀ ਂ

ਵਿੱਡੇ ਖੇਤਰੀ ਅਤੇ ਗਲੋਬਲ ਬਾਜ਼ਾਰਾਂ ਤਿੱਕ ਪਹੁੰਚ।
● ਲੀਡ ਫਰਮਾਂ ਨਾਲਆਪਸੀ ਤਾਲਮੇਲ ਲੀਡ ਫਰਮਾਂ ਅਤੇ ਐਮਐਸਐਮਈ ਦੇ ਡਵਚਕਾਰ

ਜਾਣਕਾਰੀ ਦੇ ਵਧੇਰੇ ਪਰਵਾਹ ਦੀ ਆਡਗਆ ਡਦੰਦਾ ਹੈ, ਜੋ ਬਦਲੇ ਡਵਿੱਚ ਐਮਐਸਐਮਈ ਦੇ ਪਰਬੰਧਨ

ਅਡਭਆਸਾਂ ਡਵਿੱਚ ਸੁਧਾਰ ਦੇ ਨਾਲ-ਨਾਲ ਉਹਨਾਂ ਦੀ ਤਕਨਾਲੋਜੀ ਅਤੇ ਹਨੁਰ ਦੇ ਪਿੱਧਰਾਂ ਡਵਿੱਚ

ਸੁਧਾਰ ਕਰਦਾ ਹੈ।
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● ਡਡਜੀਟਲ ਮੰਡੀਕਰਨ ਇਿੱਕ ਕਾਰੋਬਾਰ ਨੰੂ ਆਪਣੇ ਗਾਹਕਾਂ ਦੀ ਡਬਹਤਰ ਸੇਵਾ ਕਰਨ ਡਵਿੱਚ ਸਹਾਇਤਾ

ਕਰਦੀ ਹੈ ਡਕਉਡਂਕ ਕਾਰੋਬਾਰ ਸਹੀ ਦਰਸ਼ਕਾਂ ਨੰੂ ਡਨਸ਼ਾਨਾ ਬਣਾਉਣ ਦੇ ਯੋਗ ਹੁੰਦੇ ਹਨ, ਇਸ ਤਰੀਕੇ
ਨਾਲ ਤੇਜ਼ ਅਤੇ ਪਰਭਾਵੀ ਗਾਹਕ ਫੀਡਬੈਕ ਨੰੂ ਯਕੀਨੀ ਬਣਾਉਦਂਾ ਹੈ ਜੋ ਲਾਗਤ ਪਰਭਾਵਸ਼ਾਲੀ ਹੈ।

● ਈ-ਕਾਮਰਸ ਕਾਰੋਬਾਰ ਨੰੂ ਲਾਗਤਾਂ ਨੰੂ ਘਟਾਉਣ ਡਵਿੱਚ ਮਦਦ ਕਰਦਾ ਹੈ ਡਕਉਡਂਕ ਇਹ ਡਕਫਾਇਤੀ ਹੈ, 
ਡਬਹਤਰ ਗਾਹਕ ਸੇਵਾ ਦੀ ਪੇਸ਼ਕਸ਼ ਕਰਦਾ ਹੈ ਅਤੇ ਕਾਰੋਬਾਰ ਦੀ ਪਹੁੰਚ ਨੰੂ ਵਧਾਉਦਂਾ ਹੈ।

● ਗਲੋਬਲ ਵੈਡਲਊ ਲੜੀ ਐਮਐਸਐਮਈ ਲਈ ਹੇਠ ਡਲਖੇ ਮੌਕੇ ਪਰਦਾਨ ਕਰਦੇ ਹਨ - ਉਹ ਪਰਮੁਿੱਖ
ਫਰਮਾਂ ਦੀ ਸਪਲਾਈ ਲੜੀ ਦਾ ਡਹਿੱਸਾ ਬਣ ਸਕਦੇ ਹਨ, ਗਲੋਬਲ ਬਾਜ਼ਾਰਾਂ ਤਿੱਕ ਪਹੁੰਚ ਪਰਾਪਤ ਕਰ

ਸਕਦੇ ਹਨ, ਲੀਡ ਫਰਮ ਤੋਂ ਡਨਵੇਸ਼ ਦਾ ਤਬਾਦਲਾ ਪਰਾਪਤ ਕਰ ਸਕਦੇ ਹਨ ਅਤੇ ਹਨੁਰ ਅਤੇ
ਤਕਨਾਲੋਜੀ ਡਵਿੱਚ ਮਹਿੱਤਵਪੂਰਨ ਸੁਧਾਰ ਕਰ ਸਕਦੇ ਹਨ।

ਮੁਖ ਟੇਕਵੇਅਜ਼



ਧੰਨਵਾਦ!!!


